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BTS GESTION DES TRANSPORTS
ET LOGISTIQUE ASSOCIEE

Q campus

Saint-L6 Campus 1

@ LES OBJECTIFS DELA FORMATION

Au cours de la formation, les étudiants acquiérent des
compétences opérationnelles et stratégiques indispensables
pour évoluer dans le secteur du transport et de la logistique :

e Organiser et suivre les flux de marchandises au quotidien

e Optimiser les opérations dans un contexte de
mondialisation, en anticipant les enjeux économiques,
environnementaux et sociétaux.

e Mettre en ceuvre des solutions durables et innovantes (RSE)
pour réduire I'impact environnemental et favoriser des
pratiques éthiques.

e Exploiter les outils numériques et l'intelligence artificielle
pour améliorer la performance, la tragabilité et la prise de

E) CONDITIONS D'ACCES
& PRE-REQUIS

e Le Baccalauréat est nécessaire
que ce soit un bac général,
technologique ou professionnel.

Les étudiants qui s’orientent vers
le BTS GTLA font preuve d'une

décision

Coordonner les différents intervenants internes et externes
Répondre aux besoins humanitaires et sociaux, en
participant & des projets logistiques liés a I'aide d'urgence,
la solidarité internationale et la gestion des crises.

Suivre I'évolution de I'environnement technique, juridique et
économique pour rester compétitif.

Acquérir des bases solides en gestion

/) VALIDATION

Le BTS Gestion des Transports et Logistique
Associée est un dipldome de Niveau 5 , inscrit
au RNCP (Fiche RNCP N°38365 - Echéance de
I'enregistrement 31-12-2028), certifié par le
Ministére de I'Enseignement Supérieur et de la
Recherche.

forte appétence pour

I'organisation, la rigueur et la
coordination. lls apprécient les
environnements dynamiques ou
la gestion des imprévus, la
réactivité et la prise de décision
rapide sont essentielles.

Inscription pour ce BTS sur
Parcoursup.

METIERS VISES

Agent de transit, exploitant
transport, affréteur, déclarant en
douane, responsable logistique, ...



PROGRAMME

MISE EN CEUVRE D'OPERATIONS DE TRANSPORT
ET DEPRESTATIONS LOGISTIQUES
Réalisation d'opérations de transport et de
prestations logistiques
Réalisation d'une opération de sous-traitance
Gestion des moyens matériels
Suivi du déroulement des opérations de
transport et des prestations logistiques

CONCEPTION D'OPERATIONS DE TRANSPORT

ET DE PRESTATIONS LOGISTIQUES
Analyse d'une demande de transport et de
prestations logistiques
Elaboration d'une solution de transport et de
prestations logistiques
Proposition d'une solution de transport et de
prestations logistiques

ANALYSE DE LA PERFORMANCE D'UNE ACTIVITE
DE TRANSPORT ET DE PRESTATIONS LOGISTIQUES
Analyse de la performance organisationnelle
Analyse de la performance commerciale
Analyse des litiges
Analyse de la performance sociale
Analyse de la performance environnementale
Analyse de la performance financiére

PERENNISATION ET DEVELOPPEMENT DE L'ACTIVITE
DE TRANSPORT ET DE PRESTATIONS LOGISTIQUES
Optimisation d'une organisation de transport et
de prestations logistiques
Pérennisation et développement de l'activité
commerciale
Développement du potentiel humain de
I'entreprise
Développement de la responsabilité sociétale
de I'entreprise
Financement d'un projet

ENSEIGNEMENT GENERAL
Culture générale et expressions
Langue vivante étrangére (écrit)
Langue vivante étrangére (oral)
Culture Economique Juridique et Managériale

% METHODE D'EVALUATION

e Contrdle continu
¢ Examen final académique

@ LES INFOS PRATIQUES

¢ Ladurée de la formation est de 24 mois.

e Le rythme d'alternance est de 2 semaines en
centre et 2 semaines en entreprise.

e Cursus en présentiel.

FINANCEMENTS & TARIFS

Cette formation peut étre financée dans le cadre :
e De l'alternance (contrat de
professionnalisation)
 De l'apprentissage (contrat d’apprentissage)

Les tarifs :
Consultez notre site internet

RETROUVEZ TOUTES LES INFOS
SUR NOTRE SITE

Nos campus sont accessibles aux personnes & mobilité réduite. Pour toute question relative au
handicap, un référent handicap FIM est a votre écoute : emmanuel.mahe@normandie.cci.fr
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